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【前提整理】 今期の重要戦略

本棚として生き残るための戦略的アプローチ
1

たった1つの本棚になるためのソリューションとイノベーションの追及

ユーザー獲得最大化のための戦略的アプローチ手法の確立
2

自動化の推進・徹底
3

効率的なユーザー獲得手法とソーシャル要素によるバイラルループの確立

グローバルでの安定運用を早期実現させるための仕組みを構築

プラットフォーム

投資

ライセンス

投資

ビューア

アプリケーション

投資

より競争力をつけ、電子書籍事業を永続発展させる
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本棚アプリケーション展開戦略

「たった1つの本棚になるためのソリューションとイノベーションの追及」

＜本棚思想整理＞

●あらゆる書籍の閲覧を1つのアプリケーションで

実現する。

●写真やMSドキュメント系ファイルの整理、閲覧も

実現する。

●クラウド保存も可能にする。

●定期発行物の自動リアルタイム配信を可能にする。

●通信環境や容量の問題で配信できない出版物の

ためにDL、ST対応を行う。

●ビューアーはブラウザーでもアプリでも閲覧が可能

にする。

●ePub3.0を含めたメジャーファイルの対応をする。

＜主な搭載機能＞

●本棚整理

●辞書、翻訳機能

●共有/引用共有機能

●音声読上機能機能

●PUSH機能

●OpenID機能

●クーポン機能

●ユーザーマッチング機能 etc
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国内B2Cへのプロモーション投資開始について

開始にあたっての前提条件の整理

スマートフォン向けに

メジャータイトルの配信許諾を獲得

・集英社をはじめ、講談社、小学館、白泉

社、双葉社、少年画報社などの大手出版

社の多ジャンル作品の配信許諾を確保

・自動配信システムを構築

各出版社から当社の

本棚アプリビューアーでの閲覧許諾を取得

・ビューアー側での検索連動やおすすめを

表示、ビューアー閲覧からの追加書籍

販売を実現

各出版社からの当社のHTML5の

ブラウザービューアーでの閲覧許諾を取得

・非会員でもビューアーなしですぐに閲覧を

可能にし、電子書籍体験のハードルを下

げて展開できること。

ユーザー間での電子書籍の

共有が簡単に実現

・ユーザーの友達リストを活用しての

電子書籍体験の促進

昨年、中国SNSサイトにて短期間で多くのユーザーを獲得した

成功モデルを更に当社ビューアへ実装し、展開を行う

～2013年3月中旬から本格投資再開～

上記をクリアしたので国内でのB2Cプロモーション展開を開始
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プロモーション展開スキーム

プ

ロ

モ

ー

シ

ョ

ン

集客

HTML5

MSファイル

書籍/コミック

新聞・雑誌

自動配信

統合本棚

DL･ST対応

昨年、中国で成功を収めたモデルに当社ビューアを

中心に据える形にて更なる拡大を図る

クラウド対応

当社閲覧ビューア

共有

フィード

ユーザーA

ユーザーA

友人


